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REFERENCIE

»S0 spolupracou s Vasou spolocnostou som bol
velmi spokojny. Objednavky vzdy splnené podla
dohody. Reklamacie neevidujem. Pristup z Vasej
strany bol velmi dobry a rychly. Preto hodnotim
nasu vzajomnu spolupracu ako velmi dobru. V pri-
pade potreby budem opit s poziadavkou kontakto-
vat'Vasu spolo¢nost.”

Frano Kucera
konatel ADESSO s.r.0.

»Na nasej spolupraci sa mi paci, ze sa viem na Vas
spolahnut a tiez, Zze prichadzate sami s novymi na-
padmi ako veci zlepsit.”

Miroslav Labas
konatel Labas s.r.0., obchodnd siet FRESH

~Spolupraca je na dobrej Grovni, dispozi¢né riese-
nia navrhov predajni, cenové ponuky, dodavky ob-
jednanych obchodnych zariadeni, riesenie pripad-
nych reklamacii je nase strany hodnotené kladne
a ak Vam to vydrzi budeme s Vami spolupracovat aj
v budtcnosti.”

Vladimir Zaujec
veduci prevadzkovo - technického oddelenia
COOP Jednota Levice s.d.

~Bezproblémovy dodavatel. Rychly servis, kvalit-
né sluzby. Plnenie v dohodnutom ¢ase, nemam ¢o
dodat”

JUDr. Marian Gazovsky
konatel DEKORT s.r.o.

TVORIME KONCEPTY / REALIZACIE

Modernd a fungujlica predajia

Fakty v Cislach

()

L\

23 rokov viac ako
na trhu 450 zariadenych
predajni

viac ako 3000
500 navrhnutych
zakaznikov projektov
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EDITORIAL

Vazeni obchodni partneri,
mili ¢itatelia,

prave ste otvorili prvé cislo nasho nového
casopisu. Cielom nasho periodika je oslovit
tych, ktori maju zaujem posunut svoje podni-
kanie na vyssiu aroven a byt prospesny nielen
sebe, ale aj svojim zakaznikom. Aj v obchode
platia pravidla, bez ktorych by ni¢ nefungo-
valo, tak ako ma. Radi Vam preto prinesieme
rézne novinky, tipy, rady v tejto oblasti, ktoré
Vam zarucene pomozu efektivnejsie podnikat
a prinasat Vasim zakaznikom prijemnejsie na-
kupovanie na Vasich prevadzkach.

Majstri svojho remesla dobre vedia, zZe to, ako
pristupujete k svojim zakaznikom, je pre Vas
obchod ovela ddlezitejsie ako tovar, ktory po-
nukate.

Nechajte sa inSpirovat konceptmi modernych
a fungujucich predajni.

Tiez Vam dame moznost lepsie poznat nasu
pracu, vidiet, ¢o robime nielen pre nasich za-
Vzdy sa budeme snazit, aby nasa praca mala
zmysel a skvalitiovala zivoty tych, ktorych
mame okolo seba.

Budeme sa tesit Vasej dovere a vazit si to, ze
ste s nami.

Nech sa pacdi, pustite sa do ¢itania najnovsieho
vydania AV Novin!

Ing. Marian Vysoky

konatel' a vykonny riaditel




NA SLOVICKO

OBCHODNICI VIAC INVESTUJUDO CHLADENIA

1. Aké novinky sa v oblasti chladenia/
mrazenia uviedli na trh za ostatny
rok a aké planujte uviest v najbliz-
Sej dobe?

Prestali sme pouzivat chladivo
R404A, zmensujeme mnozstvo napl-
ne chladiva v systémoch, pontkame
chladiaci a mraziaci ndbytok s dverami,
ktory ma niZsie naroky na vykon kompre-
sorovych jednotiek , prebyto¢né teplo vyuziva-
me na pripravu teplej Uzitkovej vody, popripade
na dokurovanie ak je systém doplneny o tepelné
Cerpadlo. Ponikame kondenzatory a chladiaci
nabytok vybaveny EC motormi, ktoré maju nizku
spotrebu elektrickej energie a su aj nizkohlu¢né.
V nabytkoch a chladiacich boxoch pouzivame
elektronické néstrekové ventily, ktoré maju vac-
Siu ucinnost.

2. Aké technologické inovacie sa v nich ob-
javili?

Pouzivame riadenie kompresorovych jedno-
tiek frekven¢nym menic¢om, riadenie kompreso-
rov Bitzer CR2, EC motory ventilatorov, elektro-
nické nastrekové ventily.

3. Co sa v tejto oblasti zmenilo za ostatné
roky?

Najvacsie zmeny nastali v prisnejsich nariade-
niach ohladom pouzivania a tnikov sklenikovych
plynov, s ¢im suvisi aj vyvoj novych technolégii a
chladiv.

4. Kam sa podla vas bude uberat vyvoj v ob-
lasti technolégii chladiacich zariadeni?

Bude sa zmensovat mnozstvo naplni chladia-
cich zmesi, budu sa montovat systémy na CO2,
popripade systémy s vodnym chladenim.

5. Akym spésobom ho ovplyvni nova legisla-
tiva?

Printi viacerych vyrobcov a prevadzkovatelov
pouzivat ekologickejsie chladiva s nizsim GWP,
VyVvoj a pouzivanie novy technoldgii, prevadz-
kovatelia budu nuteni robit preventivne pre-
hliadky a predchadzat unikom.

6. Je pre prevadzkovatela efektivnej-

Sie repasovanie starého chladiaceho

zariadenia alebo kuipa nového?
Jednoznac¢ne kupa nového za-

riadenia. Nové technolégie su

ohladuplnejsie k zivotnému pro-

strediu a su aj efektivnejsie, ¢o

ma velky vplyv na naklady

spojené s prevadzkou, nehovoriac tiez o
novom dizajne zariadeni.

7. Nakolko je potrebné venovat
cas udrzbe chladiaceho zariade-
nia?

Udrzba chladiaceho zariade-
nia je velmi délezitd cinnost, ktora sa
Castokrat nevykonava alebo sa vykonava

len v pripade havarie. Pravidelnou udrzbou a
kontrolou sa predlzuje Zivotnost, znizuje sa riziko
vypadku chladiaceho alebo mraziaceho zariade-
nia, pravidelnym cistenim sa daju vyrazne znizit
naklady na prevadzku.

8. Su nasi obchodnici ochotni investovat do
kvality chladiacich zariadeni alebo upred-
nostiuju lacnejsie a funkéné verzie?

Je to velmi individualne, su obchodnici, ktori
preferuju len kipu novych technoldgii, ktoré im
v konec¢nom dosledku prinesu Usporu pri pre-
vadzke. TieZ su samozrejme aj taki obchodnici,
ktori sa snazia vyuzivat starsie repasované zaria-
denia, ktoré maju nizsiu obstaravaciu cenu, ale z
dlhodobého hladiska to nie je az také vyhodné a
usporné.

Miroslav Nohaj
riaditel realiza¢nej divizie AV GAST s.r.o.

“Kdpa nového zariadenia
je efektivnejsia ako repasovanie. ”




TIP NA STAROSTLIVOST

STAROSTLIVOST O CHLADIACE ZARIADENIA

ATIPY NA USPORU ENERGIE

Pretoze vadsina potravin obsahuje znacné
mnozstvo vody, Cerstvé potraviny sa musia udr-
Ziavat mierne nad bodom mrazu.

Naskladnite chladeny tovar hned po prijati!
Cim dlhsie budete ¢akat, tym viac vas bude stat
dosiahnutie pozadovanej skladovacej teploty
produktu. Nechajte medzery medzi kartonmi/
prepravkami, aby bolo zabezpecené prudenie
chladného vzduchu z vyparnika okolo nich.

Pravidelne sledujte teplotu v boxe - nesmie
byt vyssia ako 3-4°C. Inak sa v potravinach roz-
mnozuju neziadlce mikroorganizmy, potravi-
ny sa kazia, znehodnocuju, cesto je prekysnuté
(v pripade, ze ste pizzeria a skladujete v boxe
bochniky na pizzu) - Ziadna prevadzka si nemo-
Ze dovolit zdravotné problémy zékaznikov.
Nastavte optimalnu teplotu - z hygienickych
dovodov musi byt dostato¢ne nizka, aby sa
zabranilo rozmnoZovaniu neziaducich mikro-
organizmov v potravinach, no zase nesmie byt

Al v
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prilis nizka, aby ste zbyto¢ne nezatazovali zaria-
denia (i svoju penazenku). Nastavenie teploty
viak prenechajte radiej profesionalom. Casté
a neodborné ,hranie sa” s nastavovanim teploty
moze ,rozladit” a znefunkénit kontrolnt jednot-
ku.

Ak potrebujete schladit vacsie mnozstva jed-
la, nepouzivajte na to chladnicky, chladené sto-
ly ¢i boxy. Na tento Ucel slizia $pecidlne Sokové
schladzovace, ludovo Sokery.

Nezabudajte tiez na klasické, trivialne, no
¢asto velmi zanedbdavané pravidlo - nenecha-
vajte zbyto¢ne dlho otvorené dvere chladiace-
ho zariadenia.

Stanovte si pravidelny plan udrzby - sta-
rostlivosti o zariadenia (denny, tyzdenny,
mesacny).

Pomoze vam

- predizit Zivotnosti zariadeni

+ zniZit Ucet za elektrinu

+ vyhnut sa ndkladnym opravam

+ vyhnut sa prevadzkovym problémom
a stratdm spojenym s vypadkom
nefunkéného zariadenia

« uSetrit si nervy



TIP NA STAROSTLIVOST

VAS PLAN BY MAL BY OBSAHOVAT
MINIMALNE NASLEDOVNE 4 JEDNODUCHE TIPY

Zbavte kondenzator nedistot

Ak sa dlhodobo hromadi prach a Spina na
kompresore (kompresor necistoty priam prita-
huje), znizuje to Gc¢innost kompresora — vysled-
kom je vysoky ucet za elektrinu. Okrem toho sa
kompresor viac namaha. Désledkom takéhoto
dlhodobého pretazovania kompresoru méze
byt jeho poskodenie ¢i Uplné znicenie.

Pravidelne kontrolujte
a Cistite odtok vyparnika.

Je velmi doblezité, aby odtok od vyparnika bol
Cisty a nezaneseny. Ak nema prebytocny kon-
denz z vyparnika volnu cestu, hromadi sa a za-
plavuje zbytocne interiér boxu, pripadne vytva-
ra dalSiu ndmrazu v mraziacom boxe.

Kontrolujte tesnenia boxu

Urcite sa snazite, aby ste mali ucet za elektrinu
¢o najnizsi. Potom treba davat pozor na opotre
bované tesnenie boxu. V45 draho vyrobeny
chladny vzduch vie unikat aj cez mikrosparocky
a urcite nechcete zbytoc¢ne vychladzovat okolie
boxu. Okrem toho, ak unikd chladny vzduch,
musia sa tak kompresor ako aj kondenzator o to
viac snazit, aby udrzali teplotu v boxe, ¢o vyraz-
ne znizuje ich Zivotnost.

Minimalnerazdotyzdnajednoduchym

sposobom  skontrolujte  tesnenie
TiP vlozte list papiera (napr. bankovku

:)) medzi tenenie a rdm dveri, a trochu
potiahnite - musi klast jemny odpor, ak nie,
dvere dobre netesnia. Ak najdete poskodenie,
¢i nedoliehanie tesnenia, rad3ej ho vymerite.
Usetrite na elektrine i zbyto¢nych servisnych
zadsahoch. Skladujte potraviny v uzatvaratelnych
naddobach  Zabranite nielen  vzdjomnej

kontaminacii potravin a dodrzite zakladné
hygienické principy, ale aj predizite Zivotnost
boxu. Totizto hlavne kyselinotvorné potraviny
- raj¢iny, rézna nakladand zelenina apod. mozu
z dlhodobého hladiska sposobovat kordziu.




TRENDY V ZARIADOVAN

DIZAJN PREDAJNE
AKO KONKURENCNY PRVOK

Medzi aktudlne trendy pri zariadovani pre-
dajni patria priestranné a hlavne prehladné in-
teriéry, ktoré na zakaznika pdsobia priatelskym
dojmom a nie su prvoplanovo manipulativne.

Sucasni zakaznici nakupuju vietkymi zmysla-
mi. Bolo by naivné mysliet si, Ze o findlnom vy-
bere rozhoduje len kvalita vyrobku bez ohladu
na obal, cenu alebo napriklad prostredie, v kto-
rom sa nakupujuci nachadza. A prave atmosféra
predajne, kde k rozhodnutiu dochadza, moéze
byt tym, ¢o bude vo finéle klicové. Dizajn je do-
leZitou zlozkou v komunikdcii, pésobi priamo na
zdkaznikov, vedie k lepSiemu vnimaniu priesto-
ru a povzbudzuje chut travit v priestore predaj-
ne viac ¢asu.

Pripraveni reagovat na zmeny

Vacsina ambiciéznych obchodnikov si tento
proces uvedomuje a investuje nemalé financie
do vybavenia predajnych miest. Nie vsak tak
Casto a efektivne, ako by bolo vhodné. Pocas ro-

7

kov sa meni sortiment ponukaného tovaru, ale
aj ndkupné chovanie zékaznikov. Na dynamicky
sa meniace trendy musia byt podnikatelia v¢as
pripraveni reagovat a prizmenach v predajniach
z nich vychadzat. Velmi lahko sa totiz mozZe stat,
ze pokial tak neurobia, budu sa skér ¢i neskor
stretdvat s poklesom predajov a odlivom zékaz-
nikov.

Dizajn predajni je vyrazny a dolezity prvok
obchodnej stratégie, a pokial sa k jeho realizacii
pristupuje spravne, moze ist o nepopieratelnu
konkurencnt vyhodu. Ten spravny ¢as na revita-
lizaciu prichadza vo chvili, kedy je si¢asné vyba-
venie predajne zastarané. Idealne je byt schop-
ny inovovat v cykloch troch az
piatich rokov. Po takej dobe je potrebné vyme-
nit nielen techniku, ale predovsetkym styl ob-
chodnych zariadeni.

Snaha nestaci

Castou chybou, ktorej sa stucasni obchodnici
dopustaju, je realizacia rieseni bez dostatoc-
nej znalosti ndkupného spravania zakaznikov.
Skumat spravanie zakaznikov v prevadzkach,
principy ich orientacie, motivaciu nakupného
rozhodovania, Specifika segmentu zdkaznikov a
dalsie je nevyhnutné a klicové. Musi byt jasné,
kto v danej predajni nakupuje a ¢o vsetko po-
trebuje pre excelentny ndkupny zazitok. Pokial k
tomuto medzikroku nepride, mézu nasledovat
finalne chyby, ktoré sa prejavia v nespravnom
umiestneni a prevedeni hardvéru (tvar, farba,
ergondmia priestoru, nerelevantna atmosféra,
zI4 orientacia ¢i mix kategorii). Désledkom je
nedosiahnutie ocakavaného ciela.



TRENDY V ZARIADOVANI

Priroda a priestor na prvom mieste

Medzi aktudlne trendy pri zariadovani
predajni patria priestranné a hlavne prehladné
interiéry, ktoré nazakaznika pésobia priatelskym
dojmom a nie su prvoplanovo manipulativne.

Hlavnou poziadavkou je dat navstevnikom
predajne priestor, v ktorom sa budu [ahko
orientovat a dokazu jednoducho identifikovat
ponukany produkt. V niekolkych poslednych
rokoch uddva smer environmentalny kult. Teda
doraz na ekolégiu, skutocné prirodné materialy,
Cisté a jednoduché linie a kontrast ponukaného
tovaru s hardvérom.

Cielom vsetkych obchodnikov je
nepochybne vzdy primarne
to, aby sa zdkaznici do
predajni vracali, a prave
_ rieSenie realizované s
. ohladom na vsetko
mwpmeregt  VYySSie zmienené
s MOZe tomuto
@5 vyrazne pomoct. Pri
efektivnom pojati
je mozné ocakavat
udrzanie existujucich
zdkaznikov, ale tiez
prildkanie pozornosti
novych. Zdrzia sa v
priestoroch  obchodu
dlhsie, budu mat vacsiu chut
k ndkupom a prehlbi sa ich lojalita.
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ZAZITKOVE
NAKUPOVANIE

Tym, Ze si spolupracu s nasimi
zakaznikmi velmi cenime,
rozhodli sme sa, ze ich
obdarime netradic-
nym darcekom v
podobe zazitko-
vého nakupova-
nia. Akcia sa vy-
darila, deticky
si prisli na svoje
a zékaznik bol
spokojny, ¢o nas
najviac potesilo.

(O ROBIME PRE INYCH....

CHARITATIVNA AKCIA

NA PODPORU A ROZVOJ
SPORTU POCAS LETNYCH
MESIACOV V KOSICIACH

Ambiciézny projekt pod nazvom ,Beach Plaza
Terasa” nebol na najva¢som kosickom sidlisku no-
vinkou. Uspesne ho organizatori odstartovali pred
2 rokmi a tesil sa vysokej navstevnosti divakov aj
beznej verejnosti pocas travenia volného casu.

Velkd ,beach” na Terase si vyziadala viac ako
100 ton piesku, ktory na ndmesti v centre kosické-
ho Zépadu pred OC Galéria vytvoril priestranstvo
urcené predovietkym na letné plazové Sporty a
sprievodné aktivity.

Okrem Majstrovstiev, medzi TOP poduja-
E tia nepochybne patrili ,a¢kové” Maj-
strovstva SR v plazovom volejba-
le, ¢i Vychodny pohar v tomto
olympijskom 3porte. Okrem
toho sa aj pocas ostatnych

vikendov na Terase Sporto-
& valo. Pripravené boli rozne
aktivity, ¢i uz Terasa Fitness
Day alebo jedine¢na Zumba
v piesku, 3-hodinovy mara-
ton s viacerymi instruktormi
- Karibik Zumba Night.

TMRLROY
I"

-

Samozrejme, ze aj my sme boli
sucastou tohto letného podujatia a
s radostou sme podporili taktto akciu ...

I ndmaiitie prid OC GA.LEHLQA

VELKE PLAZOVE IHRISKD



Co je podla Teba zakladom uspesného
obchodného vztahu so zakaznikmi?

Zakladom uspesného vztahu so zakaznikom je,
ze sa zakaznik vie na 100% spolahnut na svojho
dodavatela a zaroven aj to, Ze je dodavatel Cestny.

Aky je tvoj postoj k inovaciam?

Méj postoj k inovaciam je velmi pozitivny a kazdu
funk¢nu a prospesnu inovativnu technoldgiu alebo
sluZzbu s radostou uvitam, hlavne ak to pomoéze pri
praci, sikromnom Zivote a pri ochrane a zveladova-
ni Zzivotného prostredia.

Inovacie a pokrok su pre nasu spolo¢nost potrebné
a nevyhnutné. Bez inovécii by sme sa ako ludstvo
neposuvali dalej a nedosahovali by sme nové ciele
v akejkolvek oblasti Zivota.

Mas nejaku oblubent myslienku
alebo motto, ktorym sa riadis?

,Co mozes urobit dnes, neodkladaj na zajtra”

JOZNAMTE SA ..

j..

Ing. Marian Vysoky

konatel a vykonny riaditel

Miroslav Nohaj
riaditel realizacnej divizie

Ing. Rébert Brostl

predajca obchodnych zariadeni a chladiacej techniky

Chi




70 ZIVOTA FIRMY .

NOVOROCNY VECIEROK...

Zaciatok nového roka sa niesol v znameni
dobrej nalady a hlavne zabavy. Opat dalsia
skveld vydarend akcia, na ktorej zaroven
prebehla Uspesna rekupitulacia starého roka a
nové ciele do roku 2019.

Prvykrat sme usporiadali tajnu firemnu anketu
o najlepsieho kolegu za rok 2018.

Volba prebiehala velmi vtipne a vyhrat chcel
samozrejme kazdy, boli aj pokusy o jemné
podplacanie, ale bezuspesne. Vysledok
hlasovania bol jednoznac¢ny.

Najlepsim kolegom za rok 2018 sa stal nas
dlhoro¢ny zamestnanec Mirko Nohaj, ktory
je riaditelom realizacnej divizie obchodné
zariadenia a chladiaca technika. V3etci mu zo
srdca GRATULUJEME!

Vacsina zamestnancov AV GAST ma pozitivny
vztah k $portu, preto sa aj cely vecierok niesol
v $portovom bowlingovom duchu. Atmosféra
bola nabita pozitivhou energiou.

Stacilo ndm len prezut topanky, odomknut
vsetky drahy, odstartovat a uz sa ,hadzalo”...
Bolo nas 8 zmiesanych timov a vyhrat chcel
kazdy. Padali striky, z casu na cas boli aj
Usmevné hody, ked sme nezhodili ziadne
kuzelky  Styri najlepsie timy z osemfinale sa
dostali do finalového kola, kde sutazili o prve tri
podiové miesta.

Vyhercom celého turnaja sa stal TIM ¢. 2 (Janka,
Lukas, Lubo a Martin), GRATULUJEME!



KAVA: DOBRA ALEBO ZLA?

Zdravotné ucinky kavy su sporné. V zavislosti
od toho, koho sa pytate, sa mozete dozvediet, ze
kava je super zdrava alebo neskutoc¢ne skodliva.
Na jednej strane je bohatd na antioxidanty
a spdja sa so znizenym rizikom niektorych
chorob, na druhej strane obsahuje kofein, ktory
spbsobuje problémy a nardsa spanok.

Pozitiva

Za pozitiva kavy sa povazuje to, Ze je bohatd na
antioxidanty, stimuluje mozog a vykon a znizuje
riziko niektorych chorob. Je to naozaj tak?

Antioxidanty

Za prinosy kavy sa povazuje to, Ze je bohatd
na antioxidanty. Ide vsak o to, Ze priemerna
osoba s typickou zdpadnou stravou zvycajne
prijme viac antioxidantov z kédvy, ako z ovocia
a zeleniny...dokopy. Zvyste radsej podiel ovocia
a zeleniny, tie antioxidanty a ostatné vitaminy a
mineraly z kavy rychlo predbehnu.

Stimulacia
Kofein posiliuje funkciu mozgu,
metabolizmus a vykon pri  cviceni.

No len na chvilu. Kofein je najcastejsie
konzumovana psychoaktivna latka na svete.
Nealkoholické ndpoje, ¢aj a cokolada tiez
obsahuju kofein, no kava je jeho najvacsim
zdrojom. Obsah kofeinu v jedinej salke kavy sa
pohybuje medzi 30-300 mg, ale v priemere to je
okolo 90-100 mg.

Kofein mbze tiez posilnit metabolizmus
(spalovanie kalorii) o 3-11% a dokonca
zvysit vykon pri cviceni v priemere o 11-
12%. Avsak... mnohé z tychto ucinkov

su kratkodobé. Ak pijete kdvu kazdy
den, potom si voci tomu vybudujete
odolnost a tieto ucinky budu

slabsie. Dajte si kofein len cielene
raz za cas, ked potrebujete
stimulovat mozog alebo svoj
fyzicky vykon.

/DRAVIE

Kava a cukrovka

Povodne to vyzeralo, Ze
kava znizuje riziko cukrovky
2. typu, a to az o 23-67%.
V prehlade 18 stuadii
so 457 922 jedincami
sa kazda salka kavy
spaja so 7 % znizenim
rizika cukrovky 2.
typu. Lenze ked sa
na to vedci prizreli
blizsie...

U ludi s cukrovkou 2. typu
prijem kavy suvisel s prudkym
vzrastom inzulinu a zvysenou

hladinou
cukru v krvi po jedle. Ukazalo sa, Ze kofein
v kdve modze byt vinnikom zodpovednym za
vylucovanie vyssej hladiny inzulinu z pankreasu.
Ajednoznacne, vyssia hladina inzulinu a glukézy
nie je to, ako by sme sa chceli z citlivosti na
inzulin vyliecit

Zdroje

authoritynutrition.com
drhyman.com
foto: www.zdravie.sk
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RECYKLACIA CHLADIVA V PROCESE PHASE DOWN F PLYNOV

PhasedownFplynovvyvolanedostatokchladiv
na trhu, ktory je ¢iasto¢ne mozné kompenzovat
recyklaciou a regenerdciou po
predchadzajucom zhodnoteni
chladiv. Zhodnotenie znamena
znovuziskanie chladiv ich
odobratim z chladiaceho
okruhu ¢i uz v kvapalnej
alebo parnej faze. Je
potrebné rozliSovat
medzi kvalitou chladiva
po odbere, po recyklacii
a po regeneracii chladiva.
Poziadavky na  kvalitu
nového chladiva su uvedené
v norme ARI 700.

Potrebuje prevadzku
zariadeni udrzat

Sucasna situacia vynutend postupnym
znizovanim kvét na predaj novych chladiv
vyustila do vysokych cien a nastupujuceho
nedostatku chladiv si vynuti udrziavanie tesnych
okruhov a zhodnocovania chladiv s cielom
ich opakovaného pouzitia. Cim viac chladiv
dokazeme zhodnotit, recyklovat, regenerovat,
tym dlhdie sa udrzZia existujuce zariadenia
v prevadzke.

Zhodnotenie chladiv je pravna poziadavka

uvedend v Nariadeni o F plynoch EK
517/2014/EU. Zhodnotenie chladiv sa vykonava
vzdy pri vyradovani zariadeni z prevadzky alebo
pri oprave. Bez ohladu na to, ¢i sa chladivo
bude recyklovat alebo regenerovat, pred jeho
zhodnotenim je potrebné posudit historiu
prevadzky a oprav zariadenia, aby sa mohlo
podla normy STN EN 378-4 urcit, ¢i chladivo je
vhodné na recyklaciu alebo regeneréciu. Ak nie
je vhodné, musi sa odovzdat ako zhodnotené
chladivo organizacidm opravnenym na pracu
nielen s F plynmi, ale aj s odpadmi. Na Slovensku
ich je viac, patria medzi ne Arguss Bratislava,
ElektroRecycling Banska Bystrica a Fecupral
Presov.

Definicie podla Nariadenia

« ,zhodnotenie” je zber a skladovanie
fluérovanych  sklenikovych  plynov  z
vyrobkov vratane nddob a zo zariadeni pocas
udrzby alebo servisu, alebo pred likvidaciou
vyrobkov alebo zariadeni;

.« ,recyklacia” je opdtovné vyuzitie
zhodnotenych fluérovanych sklenikovych

plynov po procese zdkladného ocistenia;
. ,regeneracia” je opatovné spracovanie
zhodnotenych flubrovanych
sklenikovych plynov tak, aby
fungovali ako pdévodné latky,
pricom sa zohladni ich
\ zamyslané pouZitie;
r . .zneskodnenie”  je
proces, ktorym sa vietok
- fludrovany sklenikovy
plyn alebo jeho vacsia
Cast natrvalo premeni
alebo rozlozi na jednu
stabilnd latku alebo viac
stabilnych latok, ktoré nie
su fluérovanymi sklenikovymi
plynmi;

Regenerované alebo recyklované fluérované
sklenikové plyny sa oznadia informéciou, Ze
latka bola regenerovanad alebo recyklovana
a informaciou o Cisle 3arze a ndzve a adrese
regeneracného alebo recykla¢ného zariadenia
podla ¢ldanku 12 ods.6. Obsah nadoby na
zneskodnenie sa oznaci podla ¢lanku 12/7.
Tymto spdsobom sa moézu vytvdrat zasoby
chladiva s GWP>2500 aj po zdkaze pouzivania
novych chladiv s pouzivanim az do roku 2030.

Zhodnotenie a recyklacia
musia byt uz samozrejmostou

Nielen z dovodu pravnych noriem, zZivotného
prostredia, bezpecnosti, ale tiez z dbévodu
nedostatku chladiv a ich vysokych cien.

Na opatovné pouzitie, recyklaciu je potrebné
dodrzat minimalne tento postup:

1. Skontroluje sa flasa na plnenie chladiva, ¢i je
prazdna, bez oleja a inych plynov,
. Odoberie sa chladivo
. Odluci sa olej cez olejovy separator
. Chladivo sa prepusti cez filterdehydrator
na odstranenie pevnych necistot , kyselin
a vlhkosti,
5. Skontroluje sa kvalita zloZenia
minimalne porovnanim tlakov a tepl6t,
6. Nadoba sa oznaci na obsah recyklovaného
chladiva na opatovné pouzitie,
7. Nadoba sa oznac¢i na obsah odobratého
chladiva na zneskodnenie,
8. Urobi sa zaznam do zdznamnika

H wWwN

zmesi

Zdroj:
www.szchkt.org
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NOVY TYP

PATENTOVANEHO NABYTKU

Vdaka svojmu nevSednému dizajnu a prevedeniu
urcite vzbudi zaujem u nejedného navstevnika,
¢im sa mozete odlisit od konkurencie.

Maximalna viditelnost produktov
Velkd vystavna plocha produktov vo vitrine
Jednoduché spajanie do zostav

VZBUDTE ZVEDAVOST
A TUZBU PO TOVAROCH ...
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Zaruka spolahlivosti
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Ponahlame sa za Vami, aby sme Vasu
poziadavku vyriesili co najskor

D000

PORADENSTVO PROJEKTOVANIE PREDA) REALIZACIA SERVIS
AUDRZBA

AV GAST ;... | Heekova4, Kosice-Barca | avgast@avgast.sk | 055/6224525 | www.avgast.sk
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